FNMI - Ihr Partner auf dem
Weg zum internationalen

Erfolg

Viele osterreichische Klein- und Mittelunternehmen
haben in den letzten Jahren enorm von der EU-Ost-
Erweiterung profitiert, der AuRenhandel mit den Central
East Europe Landern zeigt eine positive Bilanz. Der
wichtigste Exportmarkt fiir Osterreich bleibt aber weiterhin

Deutschland.

Sie sind erfolgreich am 6sterreichischen Markt tatig
und mochten lhre Dienstleistung oder lhr Produkt

kiinftig auch im Ausland anbieten?

Find New Market Innovation unterstiitzt Sie beim Aufbau
Ihrer Geschéaftsstrategie in Osteuropa und Deutschland.
Der Eintritt in neue Markte ist meist mit viel Unsicherheit und
Risiko verbunden. Damit Sie lhren Start in die Expansion
sicher und erfolgreich meistern, stehen wir lhnen gerne
als Partner zur Verfugung. Die Tatigkeit am Auslandsmarkt
bringt eine groRe Anzahl unbekannter Parameter mit
sich, fremde Markte sind oft komplex und verlangen
mehr als unternehmerische Intuition — die professionelle
Unterstltzung erfahrener Berater sichern eine erfolgreiche
Geschaftsabwicklung.

Branchen-Know-how und jahrelange Erfahrung
im Export

Unser Schwerpunkt liegt dabei in den Markten Deutschland
und South East Europe, in denen wir Uber jahrelanges

Find New Market Innovation

Know-how verfligen und erfolgreich tatig sind. Wir sind
vorwiegend auf Klein- und Mittelunternehmen aus den
Branchen Umwelttechnik, Industrie und Maschinenbau
spezialisiert. Osterreich ist nach wie vor wichtigster
Handelspartner und gréRter Auslandsinvestor in diesen
Markten und zeigt trotz der angespannten wirtschaftlichen
Lage uberdurchschnittliches Wachstum. Denn Export ist

und bleibt die Zukunftschance fiir Osterreichs Unternehmen.

Wir sind Ihr Begleiter — auf dem Weg in eine
vielversprechende Zukunft

Unsere Devise fiir eine erfolgreiche Zusammenarbeit lautet
dabei ,Let’s cross borders together!* Wir begleiten Sie vom
ersten strategischen Ansatz bis hin zur Projektsteuerung
vor Ort. Dabei lauten unsere gemeinsamen Ziele: Eine
gesunde und stabile Unternehmensentwicklung durch
eine durchdachte, nachhaltige Positionierung lhres
Unternehmens auf den neuen Markten.

Die Marktstudie -
Strategien entwickeln
Eine fundierte Marktstudie mit validen Daten zum Zielmarkt

Potenziale erkennen und

bietet Ihnen eine genaue Analyse ihres Marktpotenzials.
Dabei
Ressourcen und Arbeitskraft, Konkurrenten, vorhandene

werden  potenzielle  Kunden, verflgbare
Infrastruktur, mdgliche Preisgestaltung sowie rechtliche
Rahmenbedingungen genau analysiert und ihre Chancen
am Zielmarkt daraus abgeleitet. AnschlieRende Markitests
sowie ein Starken- / Schwachen-Profil sind Basis fir
die Entwicklung einer langfristigen und erfolgreichen

Exportstrategie.

Den Vertrieb vor Ort aufbauen

Wir verfligen Uber ein weitverzweigtes und starkes
Netzwerk an Vertriebskontakten — damit kénnen auch Sie
lhre Vertriebskanale im Zielland aufbauen und optimieren.
Wir unterstiitzen Sie dabei gerne vor Ort und stehen lhren



Mitarbeitern beim Aufbau des Vertriebs zur Seite. Neben der
Auswahl an potenziellen Mitarbeitern, Geschaftspartnern
wie Distributoren und Handelspartnern vor Ort kimmern wir
uns auch um die vertrags-, handels- und steuerrechtlichen
Rahmenbedingungen der Zusammenarbeit.

Férderungen optimal ausnutzen

Fir den Schritt in neue Exportmarkte stehen neben
zahlreichen nationalen Férderungen aus Osterreich auch
umfangreiche lokale Foérdermdglichkeiten im Zielland zur
Verfligung. Nichtimmer ist es ganz leicht, sich in der Vielzahl
der Moglichkeiten zu Recht zu finden und das Potenzial

optimal auszuschopfen.
Wir stellen fir Sie das
optimale Forderpaket
zusammen, Uberprifen

Ihre Finanzierungsstrategie

und stehen |hnen auch
bei rechtlichen Fragen
mit Rat und Tat zur
Seite. Auf Wunsch

organisieren wir gerne die
gesamte Abwicklung mit
Forderstellen vor Ort sowie
die Koordination mit dem
zustandigen Kreditinstitut.

Projektmanagement —
richtige Planung und
Umsetzung
Wir
Aufbau und der Steuerung
des Projektmanagement im Zielland, unterstitzen Ihre
Mitarbeiter und bringen Ihnen die Werte, Erwartungen und
geschéaftsiiblichen Ablaufe naher.

beraten Sie beim

Beteiligungscontrolling fiir langfristige Sicherheit
Sollten Sie sich langerfristig an einem Unternehmen

im Ausland beteiligen, Ubernehmen wir gerne

das Beteiligungscontrolling nach

Rechnungslegungsstandards fiir Sie.

internationalen

Wir beraten Sie objektiv und zielorientiert — damit Sie
kiinftig eine sichere Marktposition einnehmen kénnen. Im
gemeinsamen Gesprach erdrtern wir Ihre Vorstellungen und

Bedirfnisse — denn jedes Projekt ist einzigartig und erfordert
eine individuelle Herangehensweise. Wir verstehen uns als
Partner, der Sie bei jedem Schritt professionell unterstiitzt
und berat und lhnen auch beim Projektmanagement zur
Seite steht. Wir gehen auf lhre Wiinsche und Ziele ein — mit
realistischen Einschatzungen und umsetzbaren Konzepten.

Der Geschéftsfuhrer Franz Niggas verfugt Uber 20 Jahre
Erfahrung im Bereich Projektfinanzierung, Vertriebs-
und Beteiligungscontrolling sowie Vertragsrecht und
war viele Jahre fiir Tochtergesellschaften bdrsenotierter
Unternehmen in der Central East Europe-Region tatig.
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